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Glass Lewis respalda el traslado de Ferrovial a Paises Bajos

El grupo defiende que
hoy no se puede cotizar
en EEUU desde Espana

J. M. MADRID.

Ferrovial ha obtenido el respaldo del
proxy advisor (asesor de voto de ac-
cionistas) Glass Lewis a su decision
de trasladar la sede social del grupo
desde Madrid a Amsterdam (Paises

Bajos). La firma recomienda a los ac-
cionistas de Ferrovial votar a favor
dela propuesta del consejo en la jun-
ta de accionistas del 13 de abril.
“Aunque los accionistas deberian
ser conscientes del posible impacto
reputacional en Espafia” de la ope-
racion por la que Ferrovial Interna-
tional SE absorbera Ferrovial SA y
el grupo fijara su sede en Paises Ba-
jos, Glass Lewis considera que “el
consejoy el equipo directivo de Fe-
rrovial tienen la mejor posicién pa-

ra tomar decisiones vinculadas al ne-
gocioyla organizacién internade la
compaiiia”. El proxy sefiala que es-
ta accién no implicara cambios sig-
nificativos en el sistema de gober-
nanza de la empresa.

Este apoyo llega después de que
la Comision Nacional del Mercado
de Valores (CNMYV) concluyera en
su andlisis que las empresas espafio-
las pueden solicitar su cotizacién en
Estados Unidos sin ningiin impedi-
mento. Desde Ferrovial, recuerdan

que “ninguna sociedad espafiola co-
tizada ha negociado nunca sus ac-
ciones en los mercados de valores de
Estados Unidos de manera directa
(solo a través de ADRs)” y que “ac-
tualmente no existe una estructura
que habilite esa posibilidad”. “Segun
lainformacion disponible, para crear-
la, al margen de eventuales cambios
regulatorios, habria que dar solucién
a cuestiones técnicas y operativas
(compatibilidad tecnoldgica, reba-
lanceos, reconciliaciones de saldos,

protocolos de informacidn, etc.); ello
requiere tiempoy la voluntad de los
operadores y reguladores implica-
dos”, afiaden. Por ello, “entendemos
que adia de hoy las sociedades coti-
zadas espafiolas no pueden cotizar
en Estados Unidos con acciones or-
dinarias, al contrario de lo que ocu-
rre en otras jurisdicciones europeas”.
“Ferrovial debe proponer a sus ac-
cionistas alternativas reales y con-
trastadas, utilizadas con éxito por
otras compaiiias europeas”, zanja.

La alemana Yielco abre en Espaiia
y ficha a su jefe en Mutua Madrileina

La gestora germana es inversor de fondos espanoles como Sherpa, PHI y Aurelius

Rocio Casado MADRID.

Aire fresco para el mercado espa-
fiol de capital riesgo. En un contex-
to especialmente dificil, inversores
y gestores europeos confirman su
compromiso estratégico con Espa-
fia. La gestora alemana de inversio-
nes alternativas Yielco Investments
AG, con mas de 9.100 millones de
euros bajo gestion, ha abierto ofici-
na en Madrid (calle Lagasca 24), de
la mano de Julidn Alvarez, ex ma-
nager de Inversiones Alternativas
de Mutua Madrilefia, con vistas a
ofrecer sus productos a mas inver-
sores locales y ampliar su base in-
versora nacional.

En su cartera de private equity fi-
guran fondos espafioles con un en-
foque de nicho dentro del campo
de value private equity como Sher-
pa Capital o PHI Industrial o Aste-
rion en el drea de infraestructuras.
La firma trabaja también con ges-
tores paneuropeos como Kartesia
o Capza muy activos en el merca-
doy con equipos y oficina en Espa-
fia y asesora a Singular Bank en su
fondo Global Buyouts 2022 para sus
clientes de Wealth Management.

Exposicion reducida

La oficina espariola seguira los pa-
sos de la sede de Suiza, abierta ha-
ce tres aflos y que ya cuenta con cin-
co profesionales y colaborara con
los equipos de inversion en Munich
y Zurich. Segun confirma Maria
Sanz, socia de Yielco Investments,
a elEconomista.es, “siempre hemos
tenido un gran interés y exposicion
a Espafia. Tomamos la decision ha-
ce un afio, cuando el mercado esta-
ba mas boyante, pero nuestra apues-
ta por este mercado es a largo pla-
zo. Queremos reforzar lazos con los
inversores y estar mas cerca de los
gestores espafioles donde estamos
invertidos, asi como explorar nue-
vas oportunidades de colaboracién

Julian Alvarez, director de Yielco Espafia. e

con otros fondos locales que no es-
tén en cartera pero puedan necesi-
tar capital (equity) adicional para
coinversiones”. La firma lleva in-
virtiendo en Espafia desde 2018 a

través de sus tres estrategias: value
private equity, deuda privada e in-
fraestructuras. “Nuestra exposicion
actual a Espafia es todavia reduci-
da frente a otros mercados, por lo

Ampliara su base inversora nacional
y se abre a mas coinversiones

Hasta marzo de 2023, Alvarez fue gerente de Inversiones No Cotiza-
das en Mutua Madrilefia, donde durante 11 afios participé en la cons-
truccion del portfolio de alternativos del grupo en private equity, in-
fraestructuras y direct lending comprometiendo 1.000 millones de eu-
ros en mas de 100 inversiones con un retorno medio superior al 12%.
También lanzé una entidad de capital riesgo regulada y un primer fon-
do de fondos enfocado en venture capital: Mutuafondo Global Ventu-
res. Anteriormente, fue senior manager en Transaction Services en EY.

que creemos que existe un gran mar-
gen de crecimiento para ampliar
nuestra base en Espafia donde con
nuestra estrategia principal centra-
da en private equity ha sido muy exi-
tosa con multiplos superiores a tres
veces sobre el capital invertido”.

“Los inversores institucionales
se han retraido”, confirma Julian
Alvarez, director de Yielco Espa-
fia, “por el efecto denominador y
la caida de los mercados publicos,
pero el segmento de banca priva-
da esta creciendo con fuerza y si-
gue habiendo mucho interés al es-
tar infraponderado. Yielco ofrece
un producto diferente, en nichos
complementarios para las carteras
de los inversores, con un riesgo aco-
tado”, concluye.

La tecnolégica
Nunsys anuncia
la comprade

su rival Inycom

Fortalece su cartera
con vistas a su estreno
en el BME Growth

elEconomista.es MADRID.

La empresa de soluciones tec-
noldgicas Nunsys ha anuncia-
do la compra de la compaiiia za-
ragozana Inycom, sin desvelar
los datos de la operaciéon y con
el objetivo de reforzar su pre-
sencia en territorio nacional y
en Latinoamérica, asi como pa-
ra fortalecer su gama de servi-
cios ante su préximo debut en
el BME Growth. Con esta ope-
racion, la firma espafiola Nunsys
cuenta con mas de 2.500 profe-
sionales y presencia en todo el
pais a través de 24 delegaciones,
a las que suma otras dos sedes
en Portugal y Ecuador, segtin in-
forma en un comunicado. La
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Es la plantilla de Inycom, firma
que atesora una cartera de mas
1.400 clientes activos

compra se formalizara en las
préximas semanas como paso
previo a su inminente debut en
el BME Growth, previsto para
esta primavera.

Nunsys est4 especializada en
la implantacién de soluciones
integrales de tecnologia. Reali-
za proyectos de comunicacio-
nes, sistemas, software, ciber-
seguridad, transformacion di-
gital, industria 4.0, y otros ser-
vicios gestionados, dirigidos
tanto a empresas privadas co-
mo a entidades publicas. Tras
esta adquisicion, la compaiiia
tecnoldgica, prevé dar servicio
en 2023 amas de 7000 clientes,
con un volumen de negocio pré-

ximo a los 230 millones.



